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EQYeT MENCS TECUMSOS POT SUE CXPOMACIones ¥
fagaba mils por sus importancianes, Cance-

L

3

lando por sus compromisos externos los in-
tereses mils altos de su historia™, Chile,
comscienle de ko gue se le venia encima, no
esperd un milagro que le permitiern pagar
su cuantiosa deuda, Sno gue optd por el ca-
minn de la negociacion.

La obra III!‘ Somerville es In historia de ta)
negocacian, yue narra con agilidad, cu-
dande de no quedarse n la descripeian de
dutons gue s6lo poudrian interesur o los enten-
dickos, ¥l autor narra su peregrinaje por las
principales capilsles del planetn ¥ muestra
los rostros y mixdos de negecinr de hombres

y mjeres gue representan n las principales
enticlades Ninancietas del mundo.
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